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ЦЕЛЬ
Данный контрольный перечень вопросов необходимо применять для улучшения понимания схемы проекта в отношении условий контракта. Для каждого поставленного вопроса приведены рекомендации (текст, выделенный синим цветом)
Применение
Рассмотрение условий контракта с точки зрения подрядчика
инструкция
· Существуют ли особые условия в приглашении к участию в тендере (ПУТ), влияющие на осуществление поставки с вашей стороны?

Чрезвычайно важно, чтобы условия были понятными и четкими. Запутанные условия могут повлиять на стоимость контракта или привести к ситуациям, в которых возможно возникновение дополнительной материальной ответственности. 
· Были ли все условия, встречи и т.д. зарегистрированы в протоколе переговоров?
В целях регистрации процедуры заключения контракта необходимо вести протокол всех действий и встреч. Это полезно на случай, если вам придется предоставлять документальные подтверждения ваших действий при наихудшем варианте развития событий. 

· Сталкивались ли вы во время проведения переговоров с тайным вознаграждением третьих лиц?
Требования дополнительных платежей в целях достижения положительного результата переговоров или тендера или в целях получения конечного контракта являются довольно распространенной практикой. Если вы сталкиваетесь с подобным вымогательством, лучшим выходом для вас является прозрачное ведение всей финансовой документации; а также вы должны зарегистрировать подобный инцидент в протоколе переговоров. Такие дополнительные платежи рассматриваются как взяточничество, и их следует избегать. 
· Сталкивались ли вы с тем, что основной подрядчик просит вас предоставить финансовые гарантии в размерах, превышающих общепринятые в вашей сфере деятельности?
Финансовые гарантии обычно составляют 5-10% от стоимости контракта плюс гарантийный авансовый платеж. Беспричинные требования предоставления более высоких гарантий, к примеру, 20% от стоимости контракта, могут подвергнуть вас опасности вымогательства и поставить под вопрос вашу финансовую безопасность. 
· Просили ли вас согласиться с наличием серых зон в контракте или с неопределенными условиями проведения процедуры приемки вашего груза, включая положения о гарантии, продолжающие свое действие после завершения срока действия вашего контракта?

Неопределенные или неясные пункты в соглашении могут подвергнуть компанию опасности осуществления в отношении нее неправомерных действий. Поэтому для избежания таких ситуаций необходимо установить четкие ограничения и условия. 

· Просили ли вас согласиться с повышенными размерами штрафов и/или с продлением обязательств в отношении осуществляемой вами поставки?

Соглашаясь со штрафами по контракту (т.е. возмещение убытков) выше обычных, т.е. 5-10% за задержку сроков выполнения условий контракта или его невыполнение, вы можете подвергнуть себя вымогательству «нерегистрируемых платежей». В определенных странах действительно существует практика выплаты денежных сумм вне контракта в целях избежания наступления санкций. Подобные услуги могут быть предложены со стороны консультанта, близкого к основному подрядчику. Подобные платежи рассматриваются как вознаграждения для упрощения формальностей, и их следует избегать.
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